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Hub di eccellenza
per la mediazione

Locatelli presenta
un nuovo polo
d’intermediazione
dei prodotti
bancari

e assicurativi

di Marcella Parsola

opa aver operato in Banca
Woolwich, aver contribuito
a creare la Business Unit
Mutui di Banca Fineco,
aver dato vita a Systema Mutui SpA,
Diego Locatelli & approdate a
Credipass, nuovo polo por linter-
mediazione dei prodotti hancan e as-
sicurative con un obiettivo ben
precise: creare un hub d eccellenza
nell’ambito della metiazione crediti-
Zla. Abbiamo incontrato I'ad. che ha
spiegato ad ADVISOR. |2 tappe per
raggiungere il target, che passa at-
traverso una stretta collaborazione
con gh agenti immaokiliar.

Quali sono i vostri numeri?
Nel 2010 Credipass ha intermediato
cirea 90 milioni di fimanziamente ¢on
un utile di 1 milione di euro. Nei primi
sei mesi del 2011 abbiamo gia supe-
rato 'intermediate dello scorso eser-
Cizio con unag crescita significativa
rispetto allanno precedente. E dato
altresi importante abbiamo sfondatno
la soglia dei 20.000 clientl,
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Quali le motivazioni di tali ri-
sultati? La situazione finan-
ziari non & molto rosea...

Per quelo che abbiamo constatato
nol siamo in controtendenza, Credo
che gli elementi di innevazicne, atten-
zione alla trasparenza e alla deontaolo-
gia siano | Fattori determinanti
Abbiamo imvestito molto nell'area in-
formatica e nel back-affice, per creare
delle procedure standardizzate a sup-
porto del consulente e del cliente f-
nale. Oggi abbiame circa 300 agenti
mona-mandatar: per la maggior parte
figure senior, che prestanc un'elevata
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dalla vendita del prodotto.

Quali sono le banche con le
guali operate principalmente?
Sul fronte creditizio operiamo con
Barclays, ING, Credern, Monte dei Pa
schi di Siena e con CheBancal e So-
ciete Genérale. Siamo prossimi alla
conclusione anche di altri accordi,
anche sul fronte assicurativo per il
guale operiame con Europ Assistance
& dei prestiti personali e della cessiong
del guinto per | qual operiamo con
Agos, Compass e GE

Se non ricordo male avete sti-
pulato degli accordi anche con
intermediari immobiliari. E
corretto?

S, sul fronte immebiliare annove-
riame degli accordi strategici con
RE/MAAX Italia attraverso Moneymas
e con Retecasa. Consideriamo impaor-
tante la collaborazione con il seg
mento mmmobliare, tanto che
abbiamo realizzate Casapass, una
piattaferma informatica, a dispos
zione degli agenti immabilian che per-
mette di accedere a strumenti di
automazione dei processi di agenzie
e di accesso al modelo distnbutvo di
Credipass. Si tratta di un progetto per
ol molto importante al guale ad oggi
hanno aderita circa 1.096 agenze im-
mokilian indipendenti che si sono re-
gistrate sul sistema. |l tasso di
crescita delle adesion, anche in gue-
sto caso @ molto significativo. Infine
possiamo citare gl accordi con il CAF
Uil e con il sindacato di Folizia Coisp e
con il CAF-Ach.
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