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La crisi immobiliare non frena Re/Max
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Lz crizi immebiliare non frena Re/Max che cresce e si rafforza in

Italia. Con um 2008 chiuso in crescita e un 2009 che presenta buone  Comment

epportunitd di sviluppo che scaturiscone prepric dalla crisi economica  candivial Is twe apinions con gii
che sta investendo | mercati finanziari, albrl lsttori de iiChomsla_it
Dall'Dszervatorio del mercato condotte da Re/Max Italia presso il suo  Leqggi tuthi | commenti
network di agenzie affiliate, dopo unz sensibile discesa dei prezzi
awvvenuta nel gquarto trimestre 2008, il pimo trimestre 2009, seppur
entamente, sta segnando un consolidaments dei prezzi ed una
sostanzizle tenuta del marcate,

Per il 36% del campione intervistato | prezzi rimarranno stabili,
mentre il 42% degli intervistati & pid prudentes & si attende ancora un
iewe allineamento verso il basso dell’ordine del 5% con una
conseguente stabilitd di mercato, I pid etzimisti (2%) avvertono gia
a ripresa.

Dzll'indagine emerge che 2 credere nel mattone, al prime postao,
sono le famiglie seconde il 54% degli intervistati, 2 seguire le coppie
per il 28% degli intervistati ed infine i single per 8% del campione, aiuta Invia
Fattore decisive per "acquiste dell'immebile & I'ubicazione: si

predilige un appartamento magari di minori dimensioni ma in una

zona centrale di un capoluogo di provincia.

Intanto Re/Max Italia ha archiviato un 2008 in crescita, nonostante il rallentamento del mercato
immabiliare, Con un fatturato aggregate del network, composte da 220 agenzie affiliate sull'interc
territorie nazionale, di 47 milioni e 323 mila ewro nel 2008, archiviando un +3% rispetto allo scorso
anno & con 40 nuovi contratti di franchising siglati.

Il valore intermediato dal network Re/Max Italia nel corso del 2008 & stato di 946 milioni e 300 mila
euro con 12,620 transazioni ed ha segnato un +5% rispetto al 2007 dove il fatturato & stato di 905
milioni di euro ed il numere di transazioni eseguite pari a 12.070.

Mentre il mercato immobiliare ha registrato una flessione del numere di transazioni di circa il 20%
rizpette all'zanno scorse, un allungaments dei tempi di compravendita che superanc i s2i mesi, con
una conseguente selezione degli operatori ed un relative consolidamento del settore.

«La nostra carta vincente - sottolinea Dario Castiglia, Presidente Re/Max Italiz - & il nostro modello
organizzative, la nostra professionalicd e la capillarita sul territorio nazionale, twtti plus che ci
consentono di conoscere in modo approfendito 'andamento del nestre mercate, facendo incontrare
domanda e offerta, grazie al sistema Mls, il nostro market place, che consentz la condivisione del
portafoglio immobili nella nostra retes.

La condivisione del portafoglic incarichi tra i consulenti immobiliari Re/Max facilita la vendita degli
immaobili grazie ad una riduzione dei tempi. ad una miglicre premoziene ed alla individuazione del
corretto prezzo di realizzo, garantende al cliente trasparenza, enesta - con il rispetto di un "Cedice di
Etica Immobiliare" - ed il supporto in ogni fase del processo di compravendita pre e post vendita.
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